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Notre client Profil recherché
o . ] ] ) ] ¢ Formation supérieure agricole, spécialisée en
Spécialiste de la nutrition animale en Bretagne (en porc, ruminant, volaille mais production animale, idéalement en nutrition porcine.
aussi cheval, basse-cour et gibier), Nutréa assure la conception, fabrication et « Une expérience en production porcine au contact
la commercialisation de ses aliments auprés de clients agriculteurs. des éleveurs et, idéalement, des connaissances en
nutrition porcine.

Attachées a la liberté de choix des éleveurs, les équipes de Nutréa créent ses « Dynamique, vous avez la fibre relationnelle et aimez
produits en toute indépendance et les congoivent, quelles que soient leurs travailler en équipe.
gammes, pour répondre au mieux aux attentes des éleveurs, que ce soit en « La connaissance du secteur géographique est un
termes de performances économiques ou zootechniques. plus.
Le poste

Rattaché a la responsable marché porc, vous intégrez une équipe de 8 technico-
commerciaux répartis sur la Bretagne. Vos missions sont les suivantes :

¢ Développer l'activité sur le nord de la Bretagne (Cotes d'Armor et
Finistére Nord) par des actions de prospections ciblées dans les
exploitations porcines.

e Garantir le suivi et le développement commercial des clients.

e Assurer le suivi technico-économiques des élevages (a l'aide
d'indicateurs et en fonction du cahier des charges établi) et le suivi
administratif des clients (création/renouvellement contrats, paiements,
analyses laboratoires, ...).

¢ Maintenir une veille concurrentielle, technique et réglementaire
réguliére.

e Contribuer au bon fonctionnement du systeme management qualité de
Nutréa.

¢ Valoriser I'i'mage de I'entreprise via des actions des communications
internes et externes (présence aux portes ouvertes, salons...)

Les + du poste

¢ La possibilité de développer votre expertise en nutrition porcine.

e Commercialisation d'une offre innovante, marketée et documentée.
¢ La reprise d'un portefeuille client existant.

¢ Vous intégrez une belle équipe a taille humaine.

Les conditions d'emploi

CDl, forfait 215 jours.

Localisation possible a Plouisy ou Landivisiau - ou en home-office - pour

couvrir le secteur nord 29/22.

Véhicule de fonction.

Bonne intégration aux équipes avec des réunions réguliéres.

¢ Rémunération fixe et variable selon expérience, intéressement,
participation, CSE.

¢ Date de prise de fonction : dés accord.

0299293915 contact@cabinet-kervadec.fr 1 rue Robert Duvivier 35000 Rennes
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